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“ 4 Gestion Empresarial®
GESTION EMPRESARIAL

Ficha Técnica

Propésito Ayudar al duefio o director general a mejorar su desempefio para
generar mejores resultados en su empresa a lo largo del tiempo

Participante Dueno y/o director general de empresa
Duracion Entre 9 y 12 meses, dependiendo de la ejecucion del participante
Ejecucion 1 sesion de 2 actividades cada 2 semanas:

1. Una sesion individual realizada por el participante
% 1 hora en primer semana
% Desarrollo de liderazgo y productividad
% Capacitacion en tema empresarial
% Actividad para aplicar lo visto en su empresa
% Articulo especializado para profundizar en el tema

2. Una reunioén de revision de avances entre el participante
y el asesor del proceso
A 30 minutos por videoconferencia en la 2% semana
A Resolver dudas y asesorar en la aplicacion
A Analisis de avance y pasos a seguir

Inversion 1 hora por semana
Contenido
1. Funciones del lider de empresa 11. Abastecimiento, produccion y entrega
2. Gobierno de la empresa 12. Finanzas
3. Plan de negocio 13. Inteligencia de negocios
4. Estructura de la empresa 14. Innovacion
5. Funciones del director general 15. Expansion del modelo de negocio
6. Equipo unido y comprometido 16. Manejo de crisis
7. Aspectos legales 17. Toma de decisiones
8. Marketing 18. Protocolo de familia
9. Estrategia comercial 19. Consejo de familia y administracion
10. Operacién de ventas 20. La sucesion
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Especialistas

»< Monica Gandara - director general de Integrum®, especialista en modelos
de expansion de negocios

»& Francisco Torres Conde - director general de Scuderia BOD®, especialista
en consejos de administracion y protocolos familiares

»& Jorge Arias Romero - director general de CEHU®, ex-director general de
Cementos Apasco, especialista en liderazgo y direccion

»& Samuel Bistre Michan - director general de CESE®, especialista en
modelos, estrategias y procesos de comercializacion

»< Jorge Aguayo Flores - director general de Comercializadora AM Jalisco,
especialista en control y operacién de rutas comerciales
y fuerza de ventas

»< Arturo Sanchez Vasconcelos - director general de SPINTA Consulting
Group®, especialista en finanzas

»< David Ibarra Valdés - director general de Saber Administrar®, especialista
en inteligencia de negocio

»& Félix Pérez Esparza - director general de Productivity México®, especialista
en procesos de abastecimiento y produccion

»& Cezar Dan Popescu - director general de Wolspin®, especialista en
procesos de innovacion

»< Felipe Marrén - director general de BML Abogados®, abogado mercantil
especializado en procesos corporativos

»< José “Chepe” Ascoli - director general de Advancement®, ex-director de
Quaker, especialista en marketing y estrategia

»< Fernando Rosales Collignon - director general de SEA®, especialista en la
formacion de equipos altamente eficaces
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Resultados
Mejorar la administracién integral del negocio

4
4 Tomar mas y mejores decisiones

4« Reforzar las habilidades de liderazgo

4 Tener una vision completa de la organizacion

4« Asegurar la continuidad y trascendencia del liderazgo
4« Mejorar los resultados de la empresa

Garantia Si al término del primer mes no esta satisfecho con el proceso,
cancelamos el programa y se le devuelve su inversion



